O empreendedorismo em cli-
nicas de estética tem se tornado
cada vez mais comum no Brasil,
principalmente com o crescimen-
to do setor nos ultimos anos.
Segundo dados da Associacao
Brasileira da Industria de Higie-
ne Pessoal, Perfumaria e Cos-
méticos (ABIHPEC), 0 mercado
de estética e beleza movimentou
cerca de R$ 47,5 bilhdes em
2020, e a expectatlva é que esse
numero continue a crescer nos
proximos anos.

Neste artigo, vamos abordar
algumas dicas importantes para
quem deseja empreender em
clinicas de estética e ter sucesso
nesse setor.

Conhega o mercado

Antes de iniciar qualquer ne-
gdcio, € fundamental conhecer
bem o mercado em que vocé
pretende atuar. No caso das
clinicas de estética, € preciso
entender quais sao as principais
demandas e necessidades dos
clientes, quais sao os tratamen-
tos mais procurados, quais sao
os valores cobrados pela concor-
réncia, entre outras informacoes
relevantes.

Uma boa maneira de obter
essas informages € por meio de
pesquisas de mercado e estudos
de concorréncia. Converse com
outros empreendedores do setor,
participe de eventos e feiras do
ramo, busque informagbes em
fontes confidveis na internet.

Defina sua proposta de
valor

Com base nas informacdes
obtidas sobre o mercado, é hora
de definir a proposta de valor
da sua clinica de estética. Isso
significa determinar qual sera o
seu diferencial em relagdo aos
concorrentes e qual sera o pu-
blico-alvo do seu negdcio.

Algumas possibilidades de
diferenciacao sao oferecer tra-
tamentos exclusivos, ter um
atendimento diferenciado, uti-
lizar equipamentos modernos
e tecnologlcos ter pregos mais
acessiveis, entre outros. Definir

bem a proposta de valor é fun-
damental para atrair e fidelizar
clientes.

Invista em qualificacao e
capacitacao

Para atuar em clinicas de
estética, é fundamental ter co-
nhecimentos técnicos especificos
sobre os tratamentos e procedi-
mentos oferecidos. Além disso,
€ importante estar atualizado
sobre as tendéncias do setor e
ter habilidades em gestao de
negacios.

Por isso, é essencial investir
em quallﬁcagao e capacitacao,
por meio de cursos, workshops,
treinamentos e outras ativida-
des que possam aprimorar suas
habilidades e conhecimentos. A
busca constante por atualizagdo
€ um dos principais diferenciais
de empreendedores de sucesso.

Tenha um plano de nego-
cios bem estruturado

O plano de negdcios € um
documento essencial para quem
deseja empreender em qualquer
setor, incluindo clinicas de estéti-
ca. Ele deve conter informagdes
como os objetivos do negocio, a
analise de mercado, a proposta
de valor, a deﬁnlgao do publico-
-alvo, a estrutura organizacional,
as estrateglas de marketing,
o investimento necessario e a
projecao de resultados.

Um plano de negdcios bem
estruturado é fundamental para
ter clareza sobre as metas e os
desafios do empreendimento
e para convencer investidores
e financiadores a acreditar no
potencial do negdcio.

Estratégias para aplicar e
se destacar

Identifique as tendéncias
do mercado

Para se destacar em um
mercado competitivo, é preciso
estar atento as tendéncias e no-
vidades do setor. Acompanhe as
publicagbes especializadas em
estética e beleza, participe de
eventos do setor e esteJa sempre
atento as inovagdes tecnoldgi-

cas e aos novos procedimentos.
Com isso, vocé podera oferecer
Servicos dlferenC|ados a0s seus
clientes e se manter a frente da
concorréncia.

Invista em capacitacao e
treinamento

A qualificagdo profissional €
fundamental em qualquer area
de atuacdo, e na estética nao é
diferente. Invista em cursos de
capacitagao e treinamento para
aprimorar seus conhecimentos
e habilidades técnicas. Além
disso, busque capacitagdao em
gestao de negdcios, marketing
e empreendedorismo. Com es-
sas competéncias, vocé podera
gerenciar melhor sua clinica de
estética, conquistar mais clien-
tes e ampllar seus lucros.

Aposte na tecnologia
A tecnologia tem se mostrado

Balxe o App

um grande aliado das clinicas de
estetica, principalmente no que
diz respeito aos equipamentos
e aos procedimentos de beleza.
Invista em tecnologias inovado-
ras que possam oferecer melho-
res resultados aos seus clientes,
e que também sejam eficientes e
seguras. Além disso, aposte em
softwares de gestao que possam
auxiliar no gerenciamento do
negdcio, permitindo uma visao
mais clara e estratégica do em-
preendimento.

Ofereca um atendimento
personalizado

Um dos grandes diferenciais
das clinicas de estética é ofere-
cer um atendimento personali-
zado e de qualidade aos seus
clientes. Invista em um bom
relacionamento com o publico,
oferecendo um atendimento
atencioso e personalizado, que
atenda as necessidades e expec-
tativas de cada pessoa. Dessa
forma, vocé podera conquistar a
fidelidade dos clientes e ampliar
a reputacao da sua clinica no
mercado.

Desenvolva uma estraté-
gia de mkt

O marketing é uma ferra-
menta fundamental para qual-
quer negdcio, e na estética ndo
e diferente. Desenvolva uma
estratégia de marketing que
possa alcancar o publico-alvo
de forma eficiente, oferecendo
informacoes relevantes sobre
0S seus servicos e destacando
as vantagens de escolher a sua
clinica. Utilize as redes sociais, 0
e-mail marketing, 0 SEO e outras
ferramentas para aumentar a
visibilidade da sua clinica e atrair
mais clientes.

Embora uma campanha de
marketing seja uma parte im-
portante, garantir servigos de
qualidade é o que realmente traz
clientes e os faz voltar!

Marketing para
Clinica de Estética: 11
estratégias para 2023
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Vocé sabe qual a diferenca entre
micropigmentac¢ao e microblading?

Hoje em dia, o preenchimento
de sobrancelhas & sucesso entre as
mulheres. Afinal, quem ndo gostaria
de ter essa caracterlstlca simetri-
camente perfeita com o seu rosto?

Uma sobrancelha bonita pode
fazer maravilhas, e muitas vezes
dispensa até a maquiagem. Nor-
malmente, a micropigmentagao e
0 m|croblad|ng sdo as opgoes mais
procuradas. Mas vocé sabe qual
€ a diferenca entre elas? Vamos
descobrir!

O que é a micropigmenta-
cao?

A micropigmentagao € uma
técnica de maquiagem semi-per-
manente na qual um dispositivo
eletronico com uma agulha fina é
usado para depositar pigmento na

camada superior da pele, criando
uma aparéencia mais definida e
preenchida das sobrancelhas. A mi-
cropigmentacdo € geralmente usada
para adicionar volume e definicdo as
sobrancelhas que sdao muito finas,
esparsas ou tém cicatrizes. O pro-
cedimento é indolor, e o resultado
pode durar de 1 a 3 anos.

O que é o microblading?

O microblading, por sua vez, €
uma técnica um pouco mais delica-
da. Diferente da micropigmentacao,
ela demora mais tempo para ser
feita, com sessdes que duram entre
uma hora e meia e duas horas.

Também é feita fio a fio, com
aplicacdo de tinta na pele. Mas, é
feita de forma manual, com um te-
bori. Esse instrumento, com nome

]apones que quer dizer “tatuar com
as maos”, € um indutor manual.

Essa € a técnica ideal para quem
procura um resultado mais suave,
mais leve. Por sua maior precisao,
ela reduz o espacamento entre os
fios desenhados e deixa os pigmen-
tos menos perceptiveis. Assim como
a micropigmentagdo, ela também
€ semipermanente, precisando ser
retocada de vez em quando.

Como vimos, essas duas técnicas
sao usadas para 0 mesmo proposito.
Ambas nao sao permanentes, mas
sao feitas fio a fio para quem deseja
ter as sobrancelhas mais cheias e
bem definidas.

Para acompanhar a moda ou
aumentar a autoestima, muitas mu-
Iheres querem saber todas as infor-
magOes sobre esse procedimento,
qual é a mais indicada e se uma é

melhor do que a outra.

A verdade € que a unica diferen-
ca entre elas é o instrumento utili-
zado. Enquanto a micropigmentagao
utiliza uma maquininha elétrica, o
microblading é feito com o tebor|
um indutor manual.

Quanto a cicatrizagao, os pro-
Cessos sao quase 0s mesmos. No
resultado, é possivel notar a diferen-
¢a no trago Na micropigmentacao,
0 trago € mais grosso e espagado.
No microblading, ele fica mais suave
e agrupado.

Na hora de escolher, basta prio-
rizar o que mais faz sentido com o
seu rosto e o seu gosto. Caso quei-
ra um traco mais marcado e uma
sobrancelha com mais presencga,
escolha o primeiro. Se quer um
preenchimento mais discreto, va de
microblading.

Nao jogue fora cascas de banana! aqui algumas
formas incomuns de usa-las:




